Via toevallige ontmoeting naar
webshop met flinke omzet

Openhaardhoutweb.nl: binnen een jaar
een groot succes

Als interim manager voor het Leger des Heils werkte Peter van
der Mark drie jaar geleden bij een tuincentrum. Daar kwam hij
in contact met een handelaar in openhaardhout én deed hij
ervaring op in re-integratieprojecten voor dak- en thuislozen.
In 2009 combineerde hij beide aspecten in de webwinkel
openhaardhoutweb.nl, binnen een jaar goed voor een flinke
omzet. Een terechte rubriekswinnaar dus in de categorie Tuin
en Terras van Marktplaats.

Het hout neemt Peter af van twee houtbedrijven van het
Leger des Heils waar dak- en thuislozen kunnen wennen aan
het arbeidsproces. “Daarnaast heb ik een bedrijf in Tsjechié
opgezet, waar openhaardhout voor onze webwinkel én een
Duitse groothandel wordt gemaakt.” Tegelijk met de start van de
webwinkel begon Peter met Admarkt Topadvertenties. “Vanaf
dat moment was het meteen ‘booming business’. Het ging
zelfs zo hard dat ik op een gegeven moment helemaal door de
houtvoorraad heen was.”

Omzet verdubbelen

Op dit moment genereren de Admarkt Topadvertenties zo’n 40
procent van zijn klanten. “lk heb gemerkt dat de advertenties
enorm hebben bijgedragen aan mijn naamsbekendheid. Door
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mijzelf als betrouwbare aanbieder te profileren, is het me gelukt
om binnen een jaar een vooraanstaande positie in de markt
te verwerven.” Peter verwacht dat de omzet komend jaar zal
verdubbelen. “Daarvoor hoef ik me niet fulltime met de webshop
bezig te houden. Ik heb er relatief weinig werk aan en probeer
dat ook zo te houden door slim ondernemen en slimme logistiek.
Personeel zal ik daarom niet nodig hebben.”

Assortiment uitbreiden

Peter hoopt dat de webshop in de toekomst zijn enige
inkomstenbron zal worden. “Nu heb ik naast de webwinkel
nog een adviesbureau voor tuincentra en zet ik nog steeds re-
integratieprojecten op voor het Leger des Heils. Ik ben 56 jaar en
hoef niet meer zo nodig fulltime te werken. Als dit me voldoende
geld kan opleveren en relatief weinig tijd kost, zou dat heel mooi
zijn. Op dit moment ben ik aan het dubben over een uitbreiding
van het assortiment op de webshop voor de zomermaanden,
omdat er in die periode minder hout wordt verkocht.”

Meer weten?

Kijk op www.marktplaatszakelijk.nl voor uitgebreide informatie
over Admarkt Topadvertenties.

Admarkt van Marktplaats Zakelijk

Admarkt is het advertentieproduct van Marktplaats Zakelijk speciaal
voor ondernemers/webwinkels. Met Admarkt Topadvertenties kunnen
ondernemers het koopgerichte miljoenenpubliek van Marktplaats
snel en gemakkelijk bereiken. Zij adverteren op de beste plekken van
Marktplaats met advertenties die altijd bovenaan de pagina staan.
Zo spelen ondernemers zich eenvoudig en gericht in de kijker bij hun
doelgroep. De zichtbaarheid wordt vergroot op een kostenefficiénte
wijze, omdat betaling plaatsvindt per klik op de advertentie. Voor
de groeiende ondernemer is Admarkt Topadvertenties daarom een
ideaal instrument.
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